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Las 10 claves de una
presentacion exitosa

Fernando Fabiani
Médico de familia
Actor, Comunicador

4" @FernandoFabiani

Si encajas, te adaptas, haces lo mismo que los demas, no
iEncajas o destacas? |jamas la atencion y engrosaras ese 80% de presentaciones
‘normales”... Es una postura comoda pero con pocas

X e opciones de dejar huella.

sz G - Y /
E.— ! Si decides destacar:
B “ - Dale a cualquier cosa “tu toque", hay que “diferenciarse®.

- - Logicamente, tratar de DESTACAR entrafa cierto riesgo...
pero ¢,qué es la vida sin riesgo?

DESTACAR OBLIGA a salir de la ZONA de CONFORT
(sin pasarse, que ahi fuera se esta muy incémodo)

Adaptate a la audiencia: Quiénes son, cuantos son, qué saben
del tema, por qué estan aqui.

Adaptate al espacio: Donde vas a presentar. Dimensiones,
luminosidad, disposicion del aula, medios técnicos, conexién a
internet... Ten previstos los im-previstos.

Adaptate al tiempo: ;A qué hora de dia? 4 Cuanto tiempo durara
la presentaciéon? No ocupes mas del 80% con tu presentacién,
deja tiempo para las preguntas... y no tengas miedo a acabar
antes de tiempo. Hay tres formas de ajustarte al tiempo: Ensayar,
ensayary... ensayar.

adaptate
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Para CONECTAR con tu audiencia tienes que...

HACERLOS PENSAR:

- El cerebro tiene tendencia a PENSAR... La clave es que piensen
en lo que TU quieres o pensaran en sus cosas.

HACERLOS SENTIR

- Si no conseguimos que nuestra audiencia SIENTA, dificiimente
conectaremos con ella. jPor cierto! La emocion se contagia, si tu
estas aburrido... ellos también lo estaran.

conecta

“Tu audiencia podra olvidar lo que le dijiste, pero
jamas olvidara lo que le hiciste sentir”

La atencion de la audiencia es como un pez escurridizo. Hay que
atraparla desde el principio y conservarla hasta el final. Deberia
conducirse a la audiencia para que preste atencion a lo que es
importante. Una buena estructura de la presentacion, ayudada por

iEntEn un buen disefio del material multimedia que la acompafa

atencién (transparencias, videos, animaciones, etc.), junto con anécdotas,
historias, ejemplos, analogias, son como anzuelos que ayudan a
captar el interés y mantenerlo.

ARRANCA CON FUERZA:

El principio de tu charla es vital, tienes la maxima atencion. Aprovecha y:
- Capta la atencion (una historia, un dato sorprendente, una anécdota...)
= Propdn el tema

- Explica la estructura

HAZLA PARTICIPATIVA:

= Con preguntas ADECUADAS

- Levantando a la audiencia de su asiento

CONCLUYE CON FUERZA (jQUE NO FALTE EL POSTRE!)
Recordando:

- Tu mensaje

- El beneficio que ofrece

= Inspirar a la accion

Cuida bien tu (pen)ultima diapositiva
(es la que mas tiempo estara proyectada)
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Demuestra tus IDEAS:
- Definiciones
- Citas
demuestra - Datos: Numéricos, graficas, imagenes...
- Demostraciones, pruebas y objetos...

Da emocion a tus IDEAS:
- Imagenes
- Videos

ilustra ,
- Metaforas

- Experiencias personales, anécdotas...

SIMPLEZA: Porque mas NO es mejor
(no llenes tu diapositiva de anillos)

simpleza POCO TEXTO

Una diapositiva NO es un documento de texto

FONDOS SENCILLOS
El amanecer... con tu pareja, no en la dispositiva

SIN MIEDO AL ESPACIO EN BLANCO
Porque no hay que llenarlo todo...

POCOS COLORES Y QUE COMBINEN
Evitanos la verguenza ajena

IMAGENES QUE APORTEN

. & NO clipart
Imagenes , . .
que aporten Fotografias que sean profesionales (jy mas cosas!)

A tamario completo
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FUENTES
» Faciles de leer
fuentes Tamano mayor de 30 (jque vean los del fondo!)
apropiadas Con un estilo coherente con tu presentacion

SIN VINETAS NI ANIMACIONES

sin vifietas ni Porque NO suele ser necesario
animaciones

NINGUN SOFTWARE hace presentaciones efectivas:
Las haces TU

Ia':\: ::ngtgta PowerPoint, Keynote, Haiku, Prezi...

El mensaje es mucho mas que “lo que dices”

LENGUAJE VERBAL

Evita el lenguaje excesivamente técnico
Vocaliza

Adaptate a tu audiencia

LENGUAJE VOCAL

Tono. Velocidad. Volumen. Silencios.

LENGUAJE CORPORAL
Cara. Manos.

MIRADA a-los-o-jos
P2 . Cuidado con la mirada amiga y la enemiga

Pero TODO con NATURALIDAD
SE TU MISMO

iEa! A hacer la mejor presentacion de tu vida!
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